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Integrierte Geschéftsprozesse
liber elektronische Marktplétze

Agenda

@ Integrierte Geschaftsprozesse iiber privat und public Exchanges
Funktionalitidten und Plattformen elektronischer Marktplatze
Kosten- / Nutzenbetrachtung der Marktplatzteilnehmer

Architektur elektronischer Marktplatze
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T-Systems - der richtige Partner fiir eBusiness

g

Deutsche Telekom AG

T-Com

T-Online

m T[-Systems ist eine der vier Konzernsaulen der DTAG.
m Erstellung individueller TK-, IT- und Konvergenzlésungen

m Telematik aus einer Hand:

Beratung, Entwicklung, Aufbau, Betrieb und Vernetzung.
m T-Systems ist das zweitgrofite Systemhaus und einer der gréfiten

eBusiness-Anbieter Europas.
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Zusammenarbeit zwischen Unternehmen mit 1:1 Verbindungen

Zulieferer

Rohstoffe
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Einflussfaktoren auf Unternehmen

Komplexitat Heterogene
der Prozesse Technologien
Kosten-/Wettbewerbs- o Kiirzer werdende
druck AOES ' Produktzyklen
<
v
% 7/
Globalisierung/ Veranderungstempo der
Internationalisierung Marktanforderungen
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Die Zielsetzung beschrankt sich nicht auf Kostenreduktion

Vv Reduktion der
Auftragsabwicklungszeit

Vv Reduktion der
Produkterstellung

Vv Verbesserung der
Reaktionszeit auf
veranderte
Kundenanforderungen

Vv Anstieg der erreichten
Kunden

Vv Anstieg der Anzahl von
Lieferanten und Partnern

Vv Rasche
Internationalisierung

v Transaktionskosten
Vv Vorratshaltung

L Kosten flr Vertriebs und after-sales services
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Vv Verbreiterung der Kundenbasis

¥ Verbreiterung der Lieferanten-/Partnerbasis

Vv Einfachere und schnellere Bereitstellung
von Blndelprodukten

Vv Reduktion von Auftrags-
abwicklungsfehlern

v Auskunftsbereitschaft

durch Order Tracking
¥ Online Informationen
¥ Schneller Service
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Zusammenarbeit zwischen Unternehmen mit

Privat Exchanges
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0 Unternehmen
Zulieferer
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Zusammenarbeit zwischen Unternehmen mit

Privat Exchanges: Die Folge? & Q, .
Qo ©

|
] 7 % eschaffendes
e’ «. Unternehmen
Beschaf P Ex Ari ba

ehme
e ul

Beschaffendes

0 Beschaffendes Unternehmen

P Ex Heiler Unternehmen

Besch ndes
ernehms .-=====_...

Beschaffendes
Unternehmen

Beschaffendes
Unternehmen

P Ex Proprietar
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Zusammenarbeit zwischen Unternehmen mit
Public Exchange
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< Zulieferer

Rohstoffe

Jirgen F. Hardt, Leiter eMarkets
Datum: 13.09.2006
Seite 9.



VYom e-Market zum E-Collaboration Hub

Dienst-
leistungen

Lieferant

T

E-Procurement
E-Manufacturing
E-Planning
E-Engineering
E-Logistics
Auctions
Call for Tender
E-Payment

Catalogue Services

Dienst-
leistungen

e ¥
e

Rohsfbffe

Sub-Lieferant
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Geschaftsmodelle der Marktplatzbetreiber
Kosten-Nutzenverteilung auf einem Public Marktet Place

Lieferant _ Einkaufer

Nutzen Nutzen Nutzen

m Kundengewinnung/-bindun m Transaktionspreis m Kostensenkung

m Prozesssicherheit m Anbindungspreis m Einkaufsbindelung
m Umsatzsteigerung m Value Added Services m Supplier Relation Mgmt
m Kostensenkung m Cross selling m Umsatzsteigerung

m Sicherheit, Standards m Sicherheit

m Image m Image

m Nutzung der Einkauferfunktio m Standards

Kosten Kosten Kosten

m Transaktionsgebiihr m Hostingkosten m (Transaktionsgebiihr)
®m Anbindungskosten ®m Anbindungskosten

m Hostingkosten m Hostingkosten
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Aufbau eines neuen vertikalen Marktplatz
Leistungsiibersicht

Buyer Solutions

* eProcurement
Lésungen

* Market access

* GTW access

* ERP-Integration

* Catalogue

Services

Supplier Solutions

* Supplier Site
Services

* Market access

* GTW access

* ERP-Integration,
EDI, Fax, e-Mail

* Catalogue
Services
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T-Systems eMarkets

VVestEK

WestLB Gruppe

chemp Iorer
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Integrationsszenarien

Hosted
BuySite

EDI-Sub-
system

ERP-Integration
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Microsoft

Supplier
nipS I Utility
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Fax-Service

.

EDIgate

Hosted

I Fax-Gerat < __»

Web-EDI
Lieferanten

EDI-Classic
Lieferanten
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Online Katalogmanagement mit eSupplier Web
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Internationalization Strategy
Global Interoperability Group
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Zahlen e-Markets der T-Systems

» Anzahl Marktplatze: /

» Anzahl Einkaufende Unternehmen: 130

» Anzahl Lieferanten: 280

» (Gehandeltes Transaktionsvolumen pro Monat: 2,8 Mio Euro

» Anzahl Bestellungen pro Monat: 8.000

» Anzahl Bestellpositionen pro Monat: 25.000

» Anzahl Kataloge / Artikel: 837/9.778.408
» Geschaftsfeldumsatz in 2001 10 Mio EURO
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E-Markets

Collaboration Services

Jiirgen F. Hardt
T-Systems International
Leiter e-Markets

E-Mail: juergen.hardt@t-systems.de
Telefon: ++49 228 181 15 100
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